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Kebenhavns kommune vil gerne bidrage til, at socialskonomiske virksom-
heder har de bedst mulige forudsaetninger for at byde ind pd kommunens
udbud.

| pjecen her kan du f& et hurtigt overblik over udvalgte muligheder i udbud-
slovgivningen, som er veerd at afsgge, ndr kommunen vil handle med social-
pkonomiske virksomheder.

Hvis du vil vide mere, kan du dykke ned i detaljerne i notatet Mulishederne
for at understgtte socialgkonomiske virksomheders deltagelse i udbud af
Kgbenhavns Kommunes kontrakter. Det ligger pa intra. Undervejs i pjecen er
der henvisninger til de afsnit, hvor du kan laese mere.

At handle socialt - hvad er det?

| denne pjece kaldes det at handle socialt, nd&r kommunen indgar kontrak-
ter med demokratiske, kooperative og socialgkonomiske virksomheder.

Socialgkonomiske virksomheder er virksomheder, som har til formal at
fremme sociale, miljgmaessige eller samfundsmaessige formal og heri-
gennem geninvestere virksomhedens overskud.

Demokratiske og kooperative virksomheder er kendetegnet ved at have
en demokeratisk styreform. De har til formdl at fremme medlemmernes
feelles gkonomiske, sociale eller kulturelle behov og interesser. Demokra-
tiske og kooperative virksomheder er inkluderet i EU's definition af ‘den
sociale gkonomi’, som beskriver virksomheder, der leverer varer eller
tjenesteydelser ud fra en raekke sociale og demokratiske principper.
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Forskellise muligheder

for at teenke social-
gkonomiske virksomheder
med, nar du saetter
rammerne for udbuddet

Opdeling af kontrakter i delkontrakter

Laes mere i notatets afsnit 4.1.1

Som indkgber kan du dele starre kontrakter op i mindre delkontrakter. Det
gor det lettere for mindre virksomheder, herunder socialgkonomiske virk-
somheder, at deltage i et udbud. Du kan for eksempel dele op i forskellige
varegrupper, faggrupper eller efter geografi.

Det er ogsd muligt at undtage en af delkontrakterne fra almindelig udbudspro-
cedure, og tildele den til for eksempel en socialekonomisk virksomhed, hvis
betingelserne herfor er opfyldt (afsnit 3.2.1).

Reserverede kontrakter til for eksempel beskyttede vaerksteder

Laes mere i notatets afsnit 4.1.2

Som indkgber kan du afgreense retten til at deltage i et udbud til aktgrer, hvis
hovedformal er social og faglig integration af personer med handikap eller
dérligt stillede personer. Det kraever, at mindst 30 procent af medarbejderne
tilhgrer disse grupper.

L

Dérligt stillede personer kan for eksempel veere ledige eller personer, der
tilhgrer darligt stillede mindretal eller marginaliserede grupper.
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Laes mere i notatets afsnit 4.1.3

Som indkgber kan du i et konkret udbud, hvor der er et gnske om at ggre det
muligt at handle socialt, veere opmaerksom pa at fastseette passende krav til
virksomhedernes gkonomiske, tekniske og faglige formaen.

Du kan i stedet for at stille hgje krav til skonomi og egenkapital opna sikkerhed
for, at virksomheden kan levere ydelsen pd andre mader, for eksempel med
en anfordringsgaranti eller ved fremvisning af varepraver.

Lees mere i notatets afsnit 4.1.4

Ved preekvalifikation kan du som indkgber udveelge de virksomheder, der
opnéar mulighed for at afgive tiloud pa baggrund af objektive og ikke-diskri-
minerende kriterier. Det kan for eksempel vaere et kriterium om "det bedste
konkurrencefelt”. Det kraever, at der kan redeggres for, hvad der menes med
"bedste konkurrencefelt”. Dette med henblik pé at opna et differentieret og
inkluderende felt af ans@gere, og kan give bedre mulighed er for, at socialgko-
nomiske virksomheder kan byde ind pd kommunens udbud.

Lees mere i notatets afsnit 4.1.5

Som indkgber er der forholdsvis brede rammer for at opstille kriterier for til-
deling. Det er derfor muligt at tilrette konkurrencen om den offentlige opgave
saledes, at socialskonomiske virksomheder ikke pa forhand er demt ude af
konkurrencen. Ved tildelingskriteriet "bedste forhold mellem pris og kvalitet”
kan man for eksempel lade tilbudsgiverne konkurrere pd sociale eller milje-
maessige kriterier frem for pris.
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Laes mere i notatets afsnit 4.1.6

Som indkeber kan du stille krav til kontrakten, sa den for eksempel er mal-
rettet social integration. Det kan veere med krav om at fremme sociale formal
ved, at virksomheden har dérligt stillede personer ansat.

Kravene skal indfgres som klausuler under udfgrelsen af kontrakten, og det er
vigtigt, at de har konkret sammenhaeng med kontraktens genstand.

Lees mere i notatets afsnit 4.1.7

Under Light Regimet kan du som indkaber lave udbud og indkab, som ude-
lukkende henvender sig til sociale organisationer og virksomheder. Det kan du
gore, nar opgaven er omfattet af bestemmmelsen om Light Regimet (se ud-
dybende i notatets afsnit 4.1.7). PA den made kan du tildgodese for eksempel
socialgkonomiske virksomheder.

Eksempler pa tjenesteydelser der er omfattet af Light Regimet:
- Kulturomradet herunder biblioteker

- Sport

- Services ydet af sociale foreninger og organisationer

Hvis du eri tvivlom de udbudsretlige muligheder for et muligt initiativ, kan
du kontakte Indkabsjura.

Indkebsjura, Koncernservice:
Radgivnings hotline: Tlf: 33662656
Mail: Indkoebsjura@kk.dk
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Sadan kommer
du 1 gang

Lees mere i notatets afsnit 4.2

Det kan veere sveert at have gje for de socialgskonomiske virksomheders ken-
detegn og for, hvordan de kan deltage i konkrete udbud - iseer hvis du ikke er
vant til at have dem med i dine overvejelser.

Men teenk over, om der mon er noget, der afskreekker dem. Det kunne vaere
de krav, der stilles i udbudsmaterialet, den efterfalgende dokumentation eller
maske kommunens e-handelssystem.

Nogle af deres betaenkeligsheder kan imgdekommes - og her er markedsdialog
en god mulighed. Husk, at du har mulighed for at afholde:

- Markedsundersggelser

- Markedsdialog

- Informationsmeader

Du kan tage fat i kommunens CSR-konsulenter, hvis du vil have inspiration til
at planleegge markedsdialog.

Huskeliste - inspiration til gode overvejelser

Findes der virksomheder, som repraesenterer den sociale skonomi inden for det felt, du skal udbyde?
Planlaeg dialog med markedet

Kan kontrakten deles op?

Hvilken type udbud er mest hensigtsmaessig?

Angar kontrakten beskyttede veerksteder eller lighende?

Falder kontrakten under Light-regimet?

Hvad er et passende niveau for egnethedskrav i forhold til det konkrete udbud?
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